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util pero se preguntaba cuél podria ser el mejor uso que podria darle.
Esa informacion se resume en el Anexo 1.

Diego insistia en la necesidad de conocer el ndmero de pantalones
que seria necesario producir y vender cada mes para evitar tener
pérdidas en.la empresa. El entendia que a esa cifra se le llamaba
"volumen de equilibrio” sin embargo, no sabia como calcuiarla.

Macarena en cambio, no se preocupaba tanto por el volumen de
equilibrio:

"esa cifra no es tan relevante ahora" -decia- "ya que los informes
contables sugieren que estamos haciendo utilidades, lo glie quisiera
es poder tener una idea rdpida y confiable de que monto de
yifidades podemos esperar con un determinado volumen de ventas."

- "con los 1,283 pantalones que estamos vendiendo este mes, por
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PREGUNTA 1: Muestre lo que usted haria para dar una, ’
respuesta Gtil y satisfactoria a las preguntas e inquietudes d#

Diego y Macarena. Realice su analisis numérico y sus calculos’y -

esté listo a presentarlos en clase.

Dario Zurubi, un Master €én Administracién de Empresas de una
prestigiosa escueia internacional de gerencia, gerente de marketing
de una distribuidora de cosméticos Yy amigo de {a pareja, le habia
aﬁrmafdo que un margen a los intermediarios comerciaies de: 50% |e
parecia un poco excesivo. Sin embargo, Macarena aseguraba que ei
margen de distribucion era de tan sélo un 33%. Diego se encontraba

confundido respecto a los mar it : ;
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